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Sekilas Profil Perseroan

Perseroan  berdiri pada tanggal 8 April 1974 dan pada tanggal 27 Juli 1993 Perseroan menjadi 

perusahaan publik yang sahamnya terdaftar pada Bursa Efek Indonesia. 

Pada saat ini Pemegang Saham Utama Perseroan adalah PT Widjajatunggal Sejahtera dan 

PT Martensite Unggul.



PILAR 

BISNIS



Marketing and Sales Network

Steel Division



Marketing and Sales Network

Gas Division



KINERJA PERSEROAN



P E R B A N D I N G A N K I N E R J A

P E R S E R O A N 2 0 1 9 s . d 2 0 2 1
Keterangan 2021 2020 2019

Hasil-hasil Operasional

Penjualan Neto 239.464       251.135       281.109       

Laba Bruto 86.254         90.210         98.937         

Laba Usaha 10.413         2.409           14.293         

Laba Neto (3.391)          2.361           1.252           

Laba per Saham (Rupiah penuh) (5,77)            4,02             2,13             

Total Aset 350.929       344.961       340.073       

Total Liabilitas 185.614       182.781       173.465       

Total Ekuitas 165.315       162.180       166.608       



Penjelasan  Kinerja 
Perseroan Tahun 2021

1. Penjualan di tahun 2021 mengalami penurunan penjualan sekitar 5%. Penurunan tersebut diakibatkan bisnis

utama Steel sebagai kontribusi terbesar penjualan ( >61%) mengalami penurunan penjualan 17 %, tetapi

bersyukur Gas mengalami kenaikan penjualan sekitar sd 42%, serta manufaktur tumbuh sekitar 37 %.

2. Divisi Steel mengalami penurunan karena beberapa hal :

- Keterbatasan modal kerja sehingga kemampuan belanja barang menjadi sangat terbatas.

- Krisis global yang menyangkut gejolak harga dan kemampuan supply baja dunia

- Keterbatasan vessel untuk pengiriman barang dari luar negeri ( jadwal kapal tidak menentu dan

keterbatasan container )

- Regulasi import baja paduan yang cukup ketat dan masa berlakuknya yang terbatas

3. Divisi Gas mengalami peningkatan penjualan sebagai dampak permintaan Oksigen selama menghadapi

pandemi Covid. Selain itu beberapa segmen Oil & Gas juga di Mining mulai membaik dan beberapa kontrak

kita bisa dapatkan.

4. Divisi Manufaktur mengalami peningkatan penjualan dengan pengembangan bisnis di spare part alat berat

serta penguatan bisnis di beberapa segmen utama ( Semen dan Gula )



KINERJA PERSEROAN

s . d 3 0 J u n i 2 0 2 2
Keterangan Q2 2022 Q2 2021 Q2 2020

Inhouse Inhouse Inhouse

Hasil-hasil Operasional

Penjualan Neto 136.146    114.917        134.776        

Beban Pokok Penjualan 91.267      73.860          88.091          

Laba Bruto 44.879      41.057          46.685          

Beban Usaha 40.302      37.547          41.966          

Laba Usaha 4.577        3.510           4.719           

Laba Neto 204           203              404              



Penjelasan  Kinerja 
Perseroan s.d Juni 2022

1. Dibanding ytd Juni 2021 maka sd bulan Juni 2022 telah terjadi kenaikan Penjualan 19%

yang disebabkan oleh kenaikan penjualan Divisi Steel 21%, Divisi Gas 6% dan Manufaktur

sekitar 47%

2. Hal tersebut terjadi karena kondisi domestic market dalam negeri yang berangsur tumbuh

lebih baik dibanding tahun 2021. Pertumbuhan Divisi Steel 2022 seharusnya masih bisa

lebih besar karena permintaan market yang membaik, tetapi dampak perang Rusia –

Ukraina cukup mempengaruhi produsen baja di dunia selain masih terkait keterbatasan

modal kerja utk pemenuhan PO – PO dari pelanggan.

3. Bisnis Gas mengalami pertumbuhan sehubungan dengan pasar Gas Industri semakin

baik, juga beberapa kebutuhan Gas Industri seperti CO2 utk di pertambangan (Nickel).

4. Bisnis Manufaktur mengalami pertumbuhan dengan memproduksi Bronze untuk industri

gula, industri otomotif dan juga beberapa parts di sektor alat berat.



R e n c a n a

J a n g k a

P e n d e k

Perseroan

2 0 2 2

1. Mengupayakan tambahan fasilitas modal kerja untuk

mempercepat pertumbuhan penjualan agar

mencapai economic of scale sehingga diharapkan

bisa memperkuat profitabilitas.

2. Mengupayakan pengembangan bisnis Manufacturing

untuk memperkuat portofolio bisnis Perseroan.

3. Optimalisasi kontrak-kontrak di pelanggan utama

serta penanganan project – project

4. Mengembangkan pola hubungan kemitraan yang

baik yang disesuaikan dengan para mitra terutama

customer dan vendors.



R E N C A N A

STRATEGIS
P E R S E R O A N



VERTICAL 

INTEGRATION
DI DIVISI STEEL

• Supply Finished Product
(TEPS : Tira Engineering 
Parts & Services)

• Kontrak supply 
• Project Partnership



TRANSFORMASI 

BISNIS GAS

• Retail → Bulk
• Pengembangan segmen Oil & Gas juga Mining
• Pengembangan Instalasi di Rumah Sakit
• Partnership terkait pembangunan Filling Station



PENGUATAN 

DIVISI 

MANUFAKTUR

Pembangunan 
dan optimalisasi
Induction Furnace

Product 
Development untuk
Non Ferrous Casting 
(Finished Product)

Memproduksi
Steel Casting 
(PT TSI)



Terima kasih


